
1 of 6

Os investidores da América Latina reavaliam o que é 
mais importante na vida

Reorientação dos
valores centrais

O que pensam os investidores América Latina Maio de 2021

UBS Investor Watch

A COVID-19 levou a uma vida cotidiana mais cautelosa O medo decorrente da COVID-19 
permanece inalterado

Social life

85%

13%

Extremamente cauteloso

Um pouco cauteloso

2% Não é cauteloso

69%

26%

Extremamente cauteloso

Um pouco cauteloso

5% Não é cauteloso

A América Latina é a região mais cautelosa do mundo

América Latina MundoVS.

89%
de investidores da 
América Latina 
temerosos em 
abril de  2021

89%
de investidores da 
América Latina 
temerosos em  
março de 2020

VS.
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59%
Visitar a família

Social life

Apesar de serem cautelosos, os investidores da América Latina querem voltar à “normalidade”

A pandemia fez com que os investidores da América Latina se voltassem aos seus valores centrais (em %)

A maioria está aguardando para

91 90 89

87 86 84

“Isso me fez   
  valorizar ainda        
  mais a boa       
  saúde.”

“Quero proteger  
 mais minha       
  família.”

“A vida é curta e eu  
 deveria aproveitar  
 as oportunidades  
 quando elas   
 aparecem.”

“As pessoas      
 valorizarão mais  
 aqueles que lhes  
 são mais   
 próximos.”

“Isso me fez   
 reavaliar o 
 que é mais   
 importante   
 para mim.”

“Percebi que as coisas  
 materiais são menos  
 importantes do que  
 as experiências 
 de vida.”

53%
Viajar no próprio país

44%
Viajar para o exterior

41%
Comprar em lojas

52%
Mais atividades sociais 
para seus filhos
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Financial Life

“Estou pronto para gastar dinheiro em novos       
 produtos e experiências.”

“Eu pretendo continuar economizando e reduzindo  
 meus gastos.”

68%

A maioria dos investidores da América Latina se 
beneficiou do forte desempenho do mercado

Os investidores da América Latina permanecem conservadores em relação aos gastos, priorizando as 
atividades da vida social

A nova tendência imobiliária cresce 
fortemente entre os investidores da 
América Latina

Os investidores da América Latina estão mais 
gratos por sua situação financeira 
pós-pandemia

Entretanto, o crescimento do patrimônio líquido total 
entre eles permaneceu abaixo da média global

Meus investimentos 
aumentaram em valor, pois os 
mercados realizaram um bom 
desempenho no ano passado.

44% Aumentou

35% Permaneceu 
     inalterado

21% Diminuiu

57% Aumentou

31% Permaneceu
     inalterado

12% Diminuiu

60%

40%
64%
Viagens e 
férias

43%
comprou imóveis no ano passado como residência 
principal ou casa de “férias.”

78%
dos quais compraram imóveis nos seus países de origem

68%

45%

39%

55%
Refeições fora 
de casa

53%
Cuidados 
pessoais

53%
Aprender novas 
atividades

49%
Esportes e 
entretenimento

América 
Latina

Mundo

“Sou mais grato pelo que tenho.”

“Estou mais disposto a ajudar  
 aqueles que precisam.”

“Estou tranquilo porque minha   
 situação financeira melhorou.”

E
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93%
querem alinhar seus 
investimentos com 
seus valores

Investidores da América Latina dão mais 
importância aos prazeres da vida... ...e a apoiar as causas nas quais acreditam

Os investidores da América Latina estão considerando o panorama geral

Investidores da América Latina em busca de aconselhamento

63%
estão mais interessa-
dos em SI do que 
estavam antes da 
pandemia

E

Future ahead

41%
querem se aposentar 
mais cedo e aproveitar 
a vida

Os investimentos sustentáveis (SI) tornaram-se um tópico 
importante em suas vidas como resultado da pandemia

81%
Muito interessado em 
oportunidades de 
investimento

73%
Opções de investimentos 
sustentáveis que ajudarão 
a ter um impacto positivo

71%
Planejamento para 
a saúde a longo prazo

70%
Desenvolver/atualizar 
um plano financeiro 
abrangente

Eles se tornaram mais 
atentos ao futuro

Eles querem contribuir mais 
do que antes da pandemia

Eles querem causar 
um impacto

Acesso a cuidados de saúde adequados

Sobrecarga enfrentada pelos 
trabalhadores essenciais

Wealth inequality

Quer fazer a diferença

Deseja encontrar um propósito claro 
na vida

72%

69%

64%

81%

73%

Prevê 
contribuir 

50%

Prevê
contribuir menos

8%

Prevê
contribuir 
da mesma 
forma

42%
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Wealth Way

Você gostaria de discutir oportunidades no cenário atual? Fale com o seu consultor UBS.

O Wealth Way ressoa bem em um mundo pós-pandemia

Abordagem Wealth Way

 

  

 

Longevidade

4 anos – 
vida toda

Para necessidades a longo prazo— 
para ajudar a melhorar seu 
estilo de vida

Legado

Agora – 
além de 
sua vida

 
 

Para necessidades que vão 
além de suas próprias—
para ajudá-lo a melhorar 
a vida dos outros

Para ajudar a gerar fluxo 
de caixa para despesas de 
curto prazo—para ajudar 
a manter seu estilo de vida 

 

Liquidez

Os próximos 
3 anos

 

O UBS Wealth Way é uma abordagem que incorpora a liquidez. Longevidade. Estratégias legadas que a UBS Financial Services Inc. e nossos consultores podem usar para 
ajudar os clientes a explorar e alcançar suas necessidades e metas de gestão de patrimônio durante diferentes períodos. Esta abordagem não é uma promessa ou garantia de que 
a riqueza, ou quaisquer resultados financeiros, possa ou venha a ser alcançada. Todos os investimentos envolvem o risco de perda, incluindo o risco de perda de todo o investimento.

Esta abordagem poderia ser 
especialmente útil para 
proporcionar uma estrutura para a 
tomada de decisões financeiras 
em tempos incertos como este.

É uma boa estrutura para 
ajudar a equilibrar as metas 
financeiras concorrentes de curto 
e longo prazo.

Esta abordagem poderia me ajudar 
a focar no progresso em prol de 
objetivos, em vez de flutuações 
de mercado.

Organizar meus ativos de acordo 
com estas três estratégias ajudará a 
aliviar a ansiedade em relação ao 
planejamento do meu futuro 
financeiro.

90%

88%

88%

88%
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Sobre a pesquisa

Para esta edição do UBS Investor Watch, entrevistamos 3.800 investidores em todo o mundo, sendo 237 da América Latina. O grupo era composto de pessoas de 
25-30 anos de idade com pelo menos 250.000 dólares em ativos passíveis de investimento, 31-39 anos de idade com pelo menos 500.000 dólares em ativos 
passíveis de investimentos e aqueles com 40 anos de idade ou mais com pelo menos 1 milhão de dólares em ativos passíveis de investimento. A amostragem global 
foi dividida em 15 mercados: Argentina, Brasil, China continental, França, Alemanha, Hong Kong, Itália, Japão, México, Rússia, Singapura, Suíça, Emirados Árabes 
Unidos, Reino Unido e Estados Unidos. A pesquisa foi realizada em maio de 2021. Os resultados foram comparados ao estudo realizado em maio de 2020 entre 
mais de 3.750 investidores com níveis de ativos e faixas etárias semelhantes.

This document has been prepared by UBS AG, its subsidiary or affiliate (”UBS”). This document and the information contained herein are provided solely for 
informational and/or educational purposes. It is not to be regarded as investment research, or investment advice, a sales prospectus, an offer or solicitation of 
an offer to enter in any investment activity, to buy or sell any security, investment instrument, product or other specific service, or recommendation or introduction 
of any specific investment instrument or financial services or to effect any transactions or to conclude any legal act of any kind whatsoever. UBS makes no 
representation or warranty relating to any information herein that is derived from independent sources. The recipient should not construe the contents of this 
document as investment, legal, tax or other professional advice. Neither UBS nor any of its employees provide tax or legal advice and this document does 
not constitute such advice.

Approved and issued by UBS, this document may not be redistributed or reproduced in whole or in part or copies circulated without the prior written permission 
of UBS and no liability whatsoever for the actions of third parties in this respect is accepted. To the extent permitted by the law, neither UBS nor any of its 
directors, officers, employees or agents accepts or assumes any liability, responsibility or duty of care for any consequences, including any loss or damage, 
of you or anyone else acting, or refraining to act, in reliance on the information contained in this document or for any decision based on it.

Important information in the event this document is distributed by the following domestic businesses

Brazil if distributed by UBS Brasil Administradora de Valores Mobiliários Ltda. and/or by UBS Consenso Investimentos Ltda., both entities regulated by the Brazilian 
Securities Commission. This document is not intended to constitute a public offer under Brazilian law or a research analysis report as per the definition contained 
under CVM Instruction 598/2018 or an offer to buy or sell any services or specific products. This document cannot be considered a representation or a promise 
of the past or future.

Mexico UBS Asesores México, S.A. de C.V (”UBS Asesores”) UBS Asesores is a non-independent investment advisor due to the direct relation it has with UBS, 
AG a foreign financial institution. UBS Asesores was incorporated under the Securities Market Law. UBS Asesores is a regulated entity and it is subject to the 
supervision of the Mexican Banking and Securities Commission (Comisión Nacional Bancaria y de Valores, “CNBV”) registered under number 30060 before the 
CNBV, which exclusively regulates UBS Asesores regarding the rendering of portfolio management services when investment decisions are taken on behalf of the 
client, as well as on securities investment advisory services, analysis and issuance of individual investment recommendations, so that the CNBV has not surveillance 
over any other service provided by UBS Asesores. Such registry will not assure the accuracy or veracity of the information provided to its clients. UBS Asesores is not 
part of any Mexican financial group, is not a bank and does not receive deposits or hold securities. UBS Asesores does not offer guaranteed returns. UBS Asesores 
has disclosed any conflict of interest that it is aware of. UBS Asesores does not advertise any banking services and can only charge the commissions expressly 
agreed with their clients for the investment services actually rendered. UBS Asesores will not be able to receive commissions from issuers or local or foreign 
financial intermediaries that provide services to their clients.

UK UBS AG is registered as a branch in England and Wales Branch No. BR004507 (a public company limited by shares, incorporated in Switzerland whose 
registered offices are at Aeschenvorstadt 1, CH-4051, Basel and Bahnhofstrasse 45, CH-8001 Zurich). Registered Address: 5 Broadgate, London EC2M 2QS. 
Authorised and regulated by the Financial Market Supervisory Authority in Switzerland. In the United Kingdom, UBS AG is authorised by the Prudential Regulation 
Authority and subject to regulation by the Financial Conduct Authority and limited regulation by the Prudential Regulation Authority. Details about the extent of 
our regulation by the Prudential Regulation Authority are available from us on request. A member of the London Stock Exchange.

Important information in the event this document is distributed to US Persons or into the United States

Wealth management services in the United States are provided by UBS Financial Services Inc. (“UBSFS”), a subsidiary of UBS AG. UBSFS is a US registered 
broker/dealer offering securities, trading, brokerage services, and related products and services. UBSFS is a member of the Securities Investor Protection Corp. 
(SIPC) and is registered with the Financial Industry Regulatory Authority (FINRA). Private Wealth Management is a business unit within UBSFS. 

As a firm providing wealth management services to clients, UBS Financial Services Inc. offers investment advisory services in its capacity as an SEC-registered 
investment adviser and brokerage services in its capacity as an SEC-registered broker-dealer. Investment advisory services and brokerage services are separate 
and distinct, differ in material ways and are governed by different laws and separate arrangements. It is important that clients understand the ways in which 
we conduct business and that they carefully read the agreements and disclosures that we provide to them about the products or services we offer. A small number 
of our financial advisors are not permitted to offer advisory services to you, and can only work with you directly as UBS broker-dealer representatives. Your 
financial advisor will let you know if this is the case and, if you desire advisory services, will be happy to refer you to another financial advisor who can help you. 
Our agreements and disclosures will inform you about whether we and our financial advisors are acting in our capacity as an investment adviser or broker-dealer. 
For more information, please review the PDF document at ubs.com/relationshipsummary.

Sustainable investing strategies aim to incorporate environmental, social and governance (ESG) considerations into investment process and portfolio construction. 
Strategies across geographies and styles approach ESG analysis and incorporate the findings in a variety of ways. The returns on portfolios consisting primarily of 
sustainable investments may be lower or higher than portfolios where ESG factors, exclusions or other sustainability issues are not considered, and the investment 
opportunities available to such portfolios may also differ.

© UBS 2021. The key symbol and UBS are among the registered and unregistered trademarks of UBS. All rights reserved. UBS Financial Services Inc. is a subsidiary 
of UBS AG.Member FINRA/SIPC. 2021-423202 Expiration: 5/31/2022 Review Code: IS2102706 Approval date: 5/11/2021

ubs.com/fs
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