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Los inversionistas latinoamericanos se replantean lo 
verdaderamente importante en la vida

Reorientación hacia 
los valores clave

Qué piensan los inversionistas América Latina Mayo de 2021

UBS Investor Watch

La pandemia de COVID-19 ha hecho que vivamos nuestro 
día a día con más cautela 

El miedo a la COVID-19 sigue vigente

Vida social

85%

13%

Cautela extrema

Cierta cautela

2%
Ninguna cautela

69%

26%

Cautela extrema

Cierta cautela

5%
Ninguna cautela

América Latina es la región que más cautela muestra de todo el mundo

América Latina MundialFrente a

89%
de los inversionistas 
latinoamericanos 
declaraba tener miedo 
en abril de 2021

89%
de los inversionistas 
latinoamericanos 
declaraba tener miedo 
en marzo de 2020

Frente a
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59%
Visitar a la familia

Vida social

A pesar de su cautela, los inversionistas latinoamericanos quieren recuperar la normalidad

La pandemia ha hecho que los inversionistas latinoamericanos vuelvan a sus valores clave (en %)

La mayoría está deseando

91 90 89

87 86 84

“Me hizo   
 apreciar aún   
 más el hecho   
 de tener 
 buena salud.”

“Quiero   
 proteger más a  
 mi familia.”

“La vida son dos días  
 y debería   
 aprovechar las   
 oportunidades   
 mientras pueda.”

“La gente apreciará  
 más a sus seres  
 queridos.”

“Me ha hecho   
 replantearme lo  
 que de verdad   
 me importa.”

“Me di cuenta de que  
 las cosas materiales  
 son menos   
 importantes que las  
 experiencias vitales.”

53%
Viajar por su propio país

44%
Viajar al extranjero

41%
Ir de compras a tiendas

52%
Realizar más actividades 
sociales para sus hijos

Saltar a   Vida financiera  |  Planes de futuro  |  Wealth Way



3 de 6

Vida financiera

“Estoy listo/a para gastar dinero en nuevos   
 artículos y experiencias.”

“Tengo previsto seguir ahorrando y 
 minimizando gastos.”

68%

La mayoría de los inversionistas latinoamericanos 
se ha beneficiado de la sólida rentabilidad 
del mercado

Los inversionistas latinoamericanos continúan siendo conservadores en cuanto a gasto y priorizan las 
actividades de la vida social

Surge una nueva tendencia inmobiliaria 
entre los inversionistas latinoamericanos

Los inversionistas latinoamericanos saben 
apreciar más su situación financiera tras 
la pandemia

Sin embargo, el crecimiento del patrimonio neto 
total entre ellos ha continuado por debajo de la 
media global

Mis inversiones se han 
revalorizado porque los 
mercados han mostrado buen 
tono en general el año pasado.

44% Revalorizado

35% Mantenido

21% Devaluado

57% Revalorizado 

31% Mantenido

12% Devaluado

60%

40%
64%
Viajes y 
vacaciones

43%
compró un inmueble durante el pasado año como 
primera vivienda o casa de vacaciones

78%
de ellos adquirieron un inmueble en sus países de origen

68%

45%

39%

55%
Cenar fuera

53%
Cuidado 
personal

53%
Aprender cosas 
nuevas

49%
Deportes y 
entretenimiento

América 
Latina

Mundial

“Sé apreciar más lo que tengo.”

“Estoy más dispuesto/a a ayudar  
 a los que lo necesitan.”

“Me tranquiliza que mi situación   
 financiera haya mejorado.”

Y
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93%
quiere alinear sus 
inversiones con 
sus valores

Los inversionistas latinoamericanos le dan 
más importancia a disfrutar de la vida... ... y a respaldar las causas en las que creen

Los inversionistas latinoamericanos están adquiriendo una visión de conjunto

Los inversionistas latinoamericanos que buscan asesoramiento

63%
está más interesado/a 
en las IS que antes de 
la pandemia

Y

Planes de futuro

41%
quiere jubilarse antes y 
disfrutar de la vida

Las Inversiones Sostenibles (IS) se han convertido en un tema 
importante en sus vidas como resultado de la pandemia

81%
Muy interesados en las 
oportunidades de inversión

73%
Las opciones de inversión 
sostenible que les 
ayudarán a tener un 
impacto positivo

71%
Planificación para una 
atención médica a 
largo plazo

70%
Desarrollar/actualizar un 
plan financiero integral

Ahora son más conscientes 
del futuro

Quieren aportar más que 
antes de la pandemia

Quieren tener un impacto

Acceder a una atención médica adecuada

Cargas para los trabajadores esenciales

Desigualdad patrimonial

Quiere marcar la diferencia

Quiere encontrar un propósito claro 

en la vida

72%

69%

64%

81%

73%

Espera dar 
másmais

50%

Espera
dar menos

8%

Espera
dar lo 
mismo

42%
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Wealth Way

¿Quiere abordar las oportunidades en el contexto actual? Platique con su Asesor de UBS.

Wealth Way tiene sentido tras superar la pandemia a nivel global

Enfoque Wealth Way

 

  

Longevidad

4 años - de
 por vida

Para necesidades a más largo 
plazo—para mejorar su estilo de vida

Legado

Ahora - 
cuando 
usted ya 
no esté

 

Para necesidades que trascienden
las suyas—para mejorar las vidas 
de los demás

Para contribuir a aportar flujo 
de efectivo para sus gastos a 
corto plazo—para mantener su 
estilo de vida

 

Liquidez

Los tres 
próximos años

UBS Wealth Way es un enfoque que incorpora Liquidez. Longevidad. Legado, estrategias que UBS Financial Services Inc. y nuestros Asesores pueden utilizar para ayudar a los 
clientes a explorar y responder a sus necesidades y objetivos de gestión patrimonial en diferentes horizontes temporales. Este enfoque no constituye una promesa o una garantía 
de que el patrimonio, o todo resultado financiero, pueda alcanzarse o se consiga. Todas las inversiones implican un riesgo de pérdida, incluido el riesgo de pérdida de la totalidad 
de la inversión.

Este enfoque podría resultar 
especialmente útil para ofrecer un 
marco respecto de las decisiones 
financieras durante períodos de 
incertidumbre como el actual.

Es un buen marco para equilibrar 
los objetivos financieros a 
corto y largo plazo, a 
menudo contrapuestos.

Este enfoque podría ayudarme a 
avanzar hacia mis objetivos en 
lugar de las fluctuaciones 
del mercado.

Organizar mis activos en función de 
estas tres estrategias me aportará 
tranquilidad sobre la planificación 
de mi futuro financiero.

90%

88%

88%

88%
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Acerca de la encuesta

Para esta edición de UBS Investor Watch, encuestamos a 3.800 inversionistas de todo el mundo, 237 en América Latina. Estos se dividen en tramos de edad de 
25-30 años con unos activos invertibles de 250.000 USD, 31-39 años con unos activos invertibles de al menos 500.000 USD y 40 años o más con al menos 1 millón 
de USD en activos invertibles. La muestra mundial procede de 15 mercados: Alemania, Argentina, Brasil, China continental, EE. UU., EAU, Francia, Hong Kong, 
Italia, Japón, México, Reino Unido, Rusia, Singapur y Suiza. La encuesta se realizó en mayo de 2021. Las conclusiones se compararon con el estudio realizado en 
mayo de 2020 entre más de 3.750 inversionistas con unos niveles de activos y grupos de edad similares.

This document has been prepared by UBS AG, its subsidiary or affiliate (”UBS”). This document and the information contained herein are provided solely for 
informational and/or educational purposes. It is not to be regarded as investment research, or investment advice, a sales prospectus, an offer or solicitation of 
an offer to enter in any investment activity, to buy or sell any security, investment instrument, product or other specific service, or recommendation or introduction 
of any specific investment instrument or financial services or to effect any transactions or to conclude any legal act of any kind whatsoever. UBS makes no 
representation or warranty relating to any information herein that is derived from independent sources. The recipient should not construe the contents of this 
document as investment, legal, tax or other professional advice. Neither UBS nor any of its employees provide tax or legal advice and this document does 
not constitute such advice.

Approved and issued by UBS, this document may not be redistributed or reproduced in whole or in part or copies circulated without the prior written permission 
of UBS and no liability whatsoever for the actions of third parties in this respect is accepted. To the extent permitted by the law, neither UBS nor any of its 
directors, officers, employees or agents accepts or assumes any liability, responsibility or duty of care for any consequences, including any loss or damage, 
of you or anyone else acting, or refraining to act, in reliance on the information contained in this document or for any decision based on it.

Important information in the event this document is distributed by the following domestic businesses

Brazil if distributed by UBS Brasil Administradora de Valores Mobiliários Ltda. and/or by UBS Consenso Investimentos Ltda., both entities regulated by the Brazilian 
Securities Commission. This document is not intended to constitute a public offer under Brazilian law or a research analysis report as per the definition contained 
under CVM Instruction 598/2018 or an offer to buy or sell any services or specific products. This document cannot be considered a representation or a promise 
of the past or future.

Mexico UBS Asesores México, S.A. de C.V (”UBS Asesores”) UBS Asesores is a non-independent investment advisor due to the direct relation it has with UBS, 
AG a foreign financial institution. UBS Asesores was incorporated under the Securities Market Law. UBS Asesores is a regulated entity and it is subject to the 
supervision of the Mexican Banking and Securities Commission (Comisión Nacional Bancaria y de Valores, “CNBV”) registered under number 30060 before the 
CNBV, which exclusively regulates UBS Asesores regarding the rendering of portfolio management services when investment decisions are taken on behalf of the 
client, as well as on securities investment advisory services, analysis and issuance of individual investment recommendations, so that the CNBV has not surveillance 
over any other service provided by UBS Asesores. Such registry will not assure the accuracy or veracity of the information provided to its clients. UBS Asesores is not 
part of any Mexican financial group, is not a bank and does not receive deposits or hold securities. UBS Asesores does not offer guaranteed returns. UBS Asesores 
has disclosed any conflict of interest that it is aware of. UBS Asesores does not advertise any banking services and can only charge the commissions expressly 
agreed with their clients for the investment services actually rendered. UBS Asesores will not be able to receive commissions from issuers or local or foreign 
financial intermediaries that provide services to their clients.

UK UBS AG is registered as a branch in England and Wales Branch No. BR004507 (a public company limited by shares, incorporated in Switzerland whose 
registered offices are at Aeschenvorstadt 1, CH-4051, Basel and Bahnhofstrasse 45, CH-8001 Zurich). Registered Address: 5 Broadgate, London EC2M 2QS. 
Authorised and regulated by the Financial Market Supervisory Authority in Switzerland. In the United Kingdom, UBS AG is authorised by the Prudential Regulation 
Authority and subject to regulation by the Financial Conduct Authority and limited regulation by the Prudential Regulation Authority. Details about the extent of 
our regulation by the Prudential Regulation Authority are available from us on request. A member of the London Stock Exchange.

Important information in the event this document is distributed to US Persons or into the United States

Wealth management services in the United States are provided by UBS Financial Services Inc. (“UBSFS”), a subsidiary of UBS AG. UBSFS is a US registered 
broker/dealer offering securities, trading, brokerage services, and related products and services. UBSFS is a member of the Securities Investor Protection Corp. 
(SIPC) and is registered with the Financial Industry Regulatory Authority (FINRA). Private Wealth Management is a business unit within UBSFS. 

As a firm providing wealth management services to clients, UBS Financial Services Inc. offers investment advisory services in its capacity as an SEC-registered 
investment adviser and brokerage services in its capacity as an SEC-registered broker-dealer. Investment advisory services and brokerage services are separate 
and distinct, differ in material ways and are governed by different laws and separate arrangements. It is important that clients understand the ways in which 
we conduct business and that they carefully read the agreements and disclosures that we provide to them about the products or services we offer. A small number 
of our financial advisors are not permitted to offer advisory services to you, and can only work with you directly as UBS broker-dealer representatives. Your 
financial advisor will let you know if this is the case and, if you desire advisory services, will be happy to refer you to another financial advisor who can help you. 
Our agreements and disclosures will inform you about whether we and our financial advisors are acting in our capacity as an investment adviser or broker-dealer. 
For more information, please review the PDF document at ubs.com/relationshipsummary.

Sustainable investing strategies aim to incorporate environmental, social and governance (ESG) considerations into investment process and portfolio construction. 
Strategies across geographies and styles approach ESG analysis and incorporate the findings in a variety of ways. The returns on portfolios consisting primarily of 
sustainable investments may be lower or higher than portfolios where ESG factors, exclusions or other sustainability issues are not considered, and the investment 
opportunities available to such portfolios may also differ.

© UBS 2021. The key symbol and UBS are among the registered and unregistered trademarks of UBS. All rights reserved. UBS Financial Services Inc. is a subsidiary 
of UBS AG.Member FINRA/SIPC. 2021-423202 Expiration: 5/31/2022 Review Code: IS2102706 Approval date: 5/11/2021

ubs.com/fs
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